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営業本部の拡大および「エリア制」の導入について 

～営業力強化と生産性向上を目指す新営業体制～ 
 
 

 中京銀行（頭取 永井 涼）は、2018 年 4月 1日に名古屋営業第一から第三本部の再編と三重・奈良

営業本部の新設を行うとともに、新しい営業体制である「エリア制」を導入いたしますので、お知らせ

します。 

 三重・奈良営業本部の新設により、営業本部体制は支店網のほぼ全域に拡大します。各営業本部の営業

責任を担う本部長のもと、強固な営業基盤の構築に取り組んでまいります。 

 「エリア制」では、エリア内の店舗がマーケットに応じて役割を明確にした支店運営を行うことで、

都市型地銀の最大の強みである狭域高密度の店舗網を最大限に活かし、営業力強化と生産性向上を目指して

まいります。 

 

記 

 

１．体制変更の内容 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 実施日：2018年4月1日 
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◎はエリア内の主管店である「エリア母店」
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２．営業本部の拡大 

これまで、名古屋市内と尾張・三河地域を管轄する4つの営業本部を設置しておりましたが、今般、

この再編を行うと同時に、「三重・奈良営業本部」を設置します。これにより愛知県・三重県のほぼ全て

の営業店を営業本部でカバーし、営業体制のさらなる強化を図ります。 

 

３．「エリア制」の導入 

（１）概要 

「エリア制」では、全店（特定店5ヵ店を除く81ヵ店）を地域や行政区分から14のエリアに配分

します。効率的・効果的な人員配置や支店毎のミッションを明確化することにより、営業力の強化と

生産性の向上を図ります。 

（２）役割 

・各エリアには、主管店としてエリア母店を設置します。エリア内の大企業・中堅企業の管理をエリア

母店に集中することで、専門的な知見を集中させ、お客さまのニーズへの対応を強化します。 

・エリア内の支店は、規模・マーケットに応じて、Corporate型店舗（Ｃ店）、Retail型店舗（Ｒ店）、

Small型店舗（Ｓ店）の3形態に分類し、中小企業および個人のお客さまに特化することで、これまで

以上にきめ細やかな営業を行います。 

・エリア全域を活動領域とするエリア新規専任担当者、エリアＦＡ（ファイナンシャルアドバイザー）

を設置するほか、エリア長の判断で柔軟な人員配置を行います。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

以  上 

・エリア傘下の支店の主管店。

・自店エリアの他、エリア内の大企業・中堅企業取引先

　およびＲ店・Ｓ店の事業先を担当。

・エリア母店の支店長が兼務。

・エリア内各店の推進支援を担う。

・エリア全域の職域・富裕層向けの営業。

・キャラバン方式で新規融資事業先を開拓。

・中小企業および個人のお客さま等を対象とした業務に特化。

・個人のお客さまを対象とした業務に特化。

・個人のお客さまを対象とした店頭営業業務に特化。
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